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Wymiana handlowa z Polska

Sektor spozywczy w Kazachstanie

Analiza pozycji konkurencyjnej firmy oraz jej mozliwosci eksportowych w
Kazachstanie.

Wyznaczanie celow eksportowych na rynku w Kazachstanie.

Dobor elementow skutecznego modelu biznesowego w Kazachstanie.

Przyktady modeli biznesowych (z branzy Wnioskodawcy), ktore odniosty sukces
eksportowy.

Jak skutecznie zbadaé otoczenie biznesowe przedsigbiorstwa na rynkach docelowych.
Analiza konkurencji przedsigbiorstwa na rynku kazachskim.

Analiza konkurencyjno$ci produktow eksportowych firmy Szlachet-Stal na rynku
kazachskim.

Adaptacja produktu do wymogo6w rynku kazachskiego.

Dobranie ceny produktow do rynku importera.

Inwentaryzacja cen produktow konkurencji.

Eksport posredni vs. eksport bezposredni — jaki wybraé najefektywniejsze rozwigzanie
na danym rynku zagranicznym.

Zarzadzanie kanatem dystrybucji.

Porady w zakresie dystrybucji na rynku kazachskim.

Strategia komunikacji i promocji na rynku kazachskim.



